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1.1公司发展历程

开始投资建设深圳地区的首个填埋气综合利用项目，进入市政废物处理领域

1999

2005

2003

2008

2010

2009

公司成立，在珠三角地区专注于工业废物资源化利用业务

在香港联交所创业板挂牌上市

与法国威立雅共同建设广东省首个危险废物综合处理示范中心,进入危废终端处理产业

积极拓展生活垃圾填埋、污泥处理、餐厨垃圾等领域

由香港联交所创业板转主板上市

建设清远废旧家电拆解及综合利用基地，进入电子废弃物拆解业务领域

2012
首次公开发行A股股票并于深交所上市

在广东、江苏、浙江等地并购多家危险废物处理企业，加快地域及产能扩张步伐2013至今

2006

2004
收购江苏昆山工业资源化利用业务基地，业务拓展延伸至长三角区域
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1.2公司主营业务

• 公司以工业危险废物处理为核心，横跨工业固废和市政固废两
大领域，服务能力横贯废物的收集运输、资源化综合利用、焚
烧填埋等无害化终端处置；同时公司配套发展环保工程施工、
环保检测及化工产品贸易等业务。目前，可为工业企业各个发
展阶段提供一站式的环保服务，并可为城市的可持续发展提供
全面的解决方案。

− 在工业废物领域，公司目前是我国规模最大，资质最全的工业
危险废物处理企业之一。公司的工业危险废物业务在我国工业
最发达，产废量最多的广东和长三角地区均有较好的布局，其
中广东地区处于行业绝对垄断地位，长三角地域也拥有较大的
竞争优势。此外，公司近期积极向江西、福建、湖北等其他经
济较发达地区延伸，继续巩固其国内危险废物处理行业的绝对
龙头地位。

− 在市政废物领域，公司也形成了相对完善的产业链和较好的规
模优势。公司市政废物领域目前从事的业务包括生活垃圾填埋、
污泥填埋、填埋气发电等，业务布局延伸至餐厨垃圾、电子废
弃物、土壤修复等新兴领域。

废物收集
运输

资源化综
合处理

无害化处
理处置

工业固废

核心：固废
处理

公司是我国最大的工业危险废物处理企业，是以“固废处理”为核心的一站式综合性环保服务商

市政固废
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1.2公司主营业务（续）

为工业企业各个发展阶段提供一站式环保服务

改建、扩建环境评价；改建、扩建的环境治理设施设计；施工总承包

扩建期

规划期

建设期

运营期

企业

可提供环境保护设施的设计、建设、工程总包

环保设施的运

营服务；

废物分类、处

理；

包装管理规范

和技术指导环

境及产品检测；

提供化工原料

环评、环

境咨询；

废物/废水

分类与管

理的技术

指导

环境保护设施的设计、建设、工程总包
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1.2公司主营业务（续）

为城市可持续发展提供全面的解决方案

工业废物处理

市政废物处理
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1.3公司业务结构

工业废物处理
（工业废物处置、资源化利用）

增值性服务
（环保工程及服务、贸易）

市政废物处理
（市政废物处置、资源化利用）

各业务收入占比 2014年 2013年 2012年
工业废物资源化利用 45.79% 63.41% 61.69%
工业废物处理处置 19.32% 15.38% 13.17%
电子废弃物拆解 10.80% - -
市政废物处理处置 10.22% 8.54% 8.31%
环境工程及服务 7.78% 6.06% 10.89%
再生能源利用 3.12% 4.14% 3.75%
贸易及其他 2.97% 2.48% 2.19%

合计 100.00% 100.00% 100.00%

各业务毛利占比 2014年 2013年 2012年

工业废物资源化利用 42.55% 54.72% 53.97%

工业废物处理处置 34.33% 28.98% 24.81%

电子废弃物拆解 5.36% - -

市政废物处理处置 5.08% 3.64% 5.48%

环境工程及服务 5.90% 4.69% 9.23%

再生能源利用 2.71% 4.44% 3.90%

贸易及其他 4.07% 3.54% 2.61%

合计 100.00% 100.00% 100.00%

电子废弃物拆解
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1.4公司财务情况

项目（亿元） 2014.12.31 2013.12.31 2012.12.31
流动资产合计 22.41 16.27 17.67
非流动资产合计 27.44 16.41 13.43
资产总计 49.85 32.67 31.10
流动负债 13.17 6.06 6.23
非流动负债 8.29 2.12 2.13
负债合计 21.47 8.17 8.37
所有者权益合计 28.39 24.50 22.73

项目（亿元） 2014年度 2013年度 2012年度
营业总收入 20.48 15.83 15.22
营业总成本 17.81 13.79 12.18
营业利润 3.03 2.39 3.16
利润总额 3.22 2.71 3.33
净利润 2.82 2.44 2.94
归属于母公司所有者的净利润 2.52 2.08 2.67

项目（亿元） 2014年度 2013年度 2012年度
经营活动产生的现金流量净额 1.66 3.44 3.12
投资活动产生的现金流量净额 -9.70 -4.59 -2.56
筹资活动产生的现金流量净额 8.94 0.34 7.13
现金及现金等价物净增加额 0.89 -0.82 7.69
期末现金及现金等价物余额 10.24 9.35 10.17
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2.1工业废物处理商机无限

2.2危险废物处理行业亟待整合

2.3危险废物处理行业进入壁垒较高

工业废物处理市场分散，行业空间广阔，进入壁垒高

第二部分
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2.1工业废物处理商机无限

工业固体废物处理行业的未来发展空间巨大
 2012年，我国工业固体废物综合利用率为60.9%，未来综合利用趋势将越来
越明显，2015年目标达到72%。工业固体废物处理设施建设速度远不及废物
产生量的增速。

危险废物是工业固体废物中最难处理的顽疾，处理设施严重不足
就已知的常规污染源当中，工业危废无疑是环境危害最大、污染持续时间
最长、治理难度最大的污染物之一。长期以来，我国对危险废物的重视程
度及监管力度不够，危险废物处理配套设施严重不足，导致大量工业企业
产生的危险废物未进入合法渠道处理，对我国环境造成了重大影响。

我国危险废物处理行业极度分散，行业整合机会大势所趋，龙头企业商机无
限
《最高人民法院、最高人民检察院关于办理环境污染刑事案件适用法律若
干问题的解释》于2013年6月19日起施行，非法排放、倾倒、处置危险废物
3吨以上的，应当认定为严重污染环境，将被追究刑事责任，催生大量危险
废物处理需求，危废行业迎来黄金发展期。
根据环保局统计数据和污染源普查公报数据推测，危废行业市场空间在

8000万吨/年，1200亿元/年以上。根据发达国家经验，工业危废一般占工业
废物的3-5%的比例测算，我国危废产生量在9000万吨/年以上。目前国内危
险废物设施核准处理量仅为3000万吨/年。

危险废物行业进入黄金发展期

环保部统计历年企业申报危废产生量
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2.2危险废物处理行业亟待整合

目前，全国99%的危废处理企业为民营企业，全国1300多家处理企业平均处理规模仅为2万吨。1300家处理企业中有政
府统一规划的定点危废处置中心不会多于50家，大多数企业为资源利用型，没有焚烧和填埋资质，无法最终处置危废。
国家环保部公布全国危废处理企业情况如下：

省份 核准企业
数（个）

核准危废处理量
（万吨/年）

平均核准处理量
（万吨/年）

安徽 5 3.33 0.67
北京 10 23.80 2.38
福建 27 38.22 1.42
甘肃 8 30.56 3.82
广东 112 229.22 2.05
广西 15 47.54 3.17
贵州 30 55.30 1.84
海南 - - -
河北 53 - -
河南 68 - -
黑龙江 22 16.01 0.73
湖北 45 48.15 1.07
湖南 86 107.75 1.25
吉林 62 100.22 1.62
江苏 297 755.67 2.54
江西 44 81.21 1.85

省份 核准企业
数（个）

核准危废处理量
（万吨/年）

平均核准处理量
（万吨/年）

辽宁 19 52.87 2.78
内蒙古 42 287.44 6.84
宁夏 6 31.80 5.30
青海 6 5.06 0.84
山东 87 277.46 3.19
山西 14 33.55 2.40
陕西 55 145.58 2.65
上海 28 43.73 1.56
四川 25 34.62 1.38
天津 10 - -
新疆 25 70.22 2.81
云南 49 205.64 4.20
浙江 90 293.83 3.26
重庆 12 56.74 4.73
合计 1,352 3,075.50 2.27

我国危废行业市场集中度低，亟待有实力的企业进行资源整合
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2.3危险废物处理行业进入壁垒较高

行业经验

技术能力资金实力

准入资质

准入
资质

行业
经验

资金
实力

技术
能力

进入危废行业须取得
相应资质，要取得危
废资质需经过严格复
杂的审批程序，一般
周期在3年以上

危废处理需要应用物
理、化学和生物等综
合学科技术，特别是
在处理技术的应用和
有效性方面，需经过
长期的经验积累

危废具有腐蚀性、毒
性等危险特性，如风
险控制经验不足，会
给环境造成严重的二
次污染

危废处理项目往往投
资规模大、设备价格
高、建设周期长，是
一个资金密集型行业，
资金实力是制约企业
进入的重要因素之一
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3.1平台型环保公司提供一站式环保服务

3.2牌照资质铸造垄断资源优势

3.3资深的行业经验构筑品牌优势

公司是极富投资价值的行业龙头

第三部分
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3.1平台型环保公司提供一站式环保服务

平台型公司是环保行业未来的发展方向。

东江环保是平台型环保公司，是环保行业未来的发展趋势

东江环保是优质的平台型环保上市公司。

• 东江环保在自身技术经验、所在市场容量、业务横向布局、盈利模式构建、外延并购整合等方面均具备良好的基础，有望逐
渐通过“一站式”解决方案对接客户整体需求，并成为未来环保产业格局中关键的组成部分。

• 从发展空间看，平台型公司对应的潜在市场容量也将不再局限于某一个细分领域，“一站式”服务合同金额相比单一订单规
模将发生量级上的显著变化，因此东江环保现有收入规模与潜在市场空间相比依然具有较为广阔的成长空间。

• 由于治理效果要求提高，客户有效甄选技
术解决方案提供商难度较大，因此将会有
环保公司基于自身不断发展成为客户的
“环境管家”及对外“接口”，具备整合
相关资源能力，并可以选择将部分技术方
案及项目实施进行外包。从这个角度看，
平台型公司将成为技术解决方及建设施工
方的采购源头或市场入口，是环保行业的
发展方向。
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3.2牌照资质铸造垄断资源优势

行业壁垒高决定了危险废物定点处置中心属于稀缺性资源

• 我国定点危险废物处置中心（含焚烧及填埋设施）由国家级政府部门和省级政府部门统一规划，选址要求很高，需
要对地质地貌周边环境及地下水情况进行严格考察并达到危险废物焚烧、贮存、填埋等污染控制标准。

• 目前，根据国务院《全国危险废物和医疗废物处置设施建设规划》，全国共规划31个省级危险废物和医疗废物综合
处置设施建设项目。在此之外，各省级政府部门可根据危险废物的产生量，另外规划少许几家危险废物处置中心。

• 危废行业相关资质需经过严格复杂的审批程序，一般周期在3年以上。

东江环保取得处置中心经营权数量多、危险废物经营资格种类多，在行业内铸造了坚实的竞争壁垒

• 公司作为国内环保行业最早的参与者之一，积累了资深的行业经验，拥有包括废物处理、污染治理、环境工程、环
境检测、废弃电器电子产品处理等资质证书88项。

• 在工业危险废物处理领域，公司已具备处理国家危险废物名录中49大类中的46类危废经营资格。
• 广东共6家省级危废定点处理中心，公司获得3家的特许经营权。公司通过收购厦门绿洲、克拉玛依沃森及沿海固废
等公司和招投标获得江西省危险废物处理处置BOT项目，成功进入福建、新疆、江西等地。

• 目前，公司已逐步形成了覆盖泛珠江三角洲、长江三角洲及中西部地区，以废物无害化处理及资源化利用为业务核
心的产业布局，深入广东、江苏、浙江、福建、江西、新疆等19个省市，为逾1万家客户提供专业的环保解决方案。

公司牌照价值可观、资源垄断优势明显
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3.3资深的行业经验构筑品牌优势

• 危废具有腐蚀性、毒性等危险特性，如风险控制经验不足，会给环境造成严重的二次污染。

• 危废处理需要应用物理、化学和生物等综合学科技术，特别是在处理技术的应用和有效性方面，需经过长期
的经验积累

• 东江环保作为最早进入该领域的环保企业之一，积累了丰富的行业经验和强大的技术处理能力。东江环保与
清华大学、北京大学、中南大学、北京师范大学、天津大学、中科院广州能源研究所、中科院过程研究所、
中科院生态环境研究中心等建立了研发与人才培养关系，有百余名研发人员、78项专利.

• 东江环保具有领先的废物处理技术，如：PCB废液（水）综合治理与利用技术、电镀污泥综合利用产业化技
术、高浓度丙烯酸树脂类废液综合处理技术、回转窑废物焚烧技术、水淬渣提取技术、高浓度氨氮废水的处
理技术、生活垃圾填埋气收集与利用技术、利用市政有机废物开发生物质能源技术等

公司具有丰富的行业经验和强大的技术能力
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4.公司发展战略

发展规划引领公司未来快速发展

第四部分
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4.公司发展战略

• 业务结构战略
 大力发展工业固废无害化处理业务和环保服务业务
 优化工业废物资源化综合利用业务，巩固其优势地位
 推进城市矿产示范项目建设与运营
 开创具有东江环保优势的市政固废业务

• 区域布局战略
 深化广东市场领先地位（资源化领先、无害化相对垄断）
 以江苏、浙江为重点全面布局长三角业务网络
 以福建、江西、湖北、河北、新疆等省份为重点，抢占市场先机

• 产品结构战略：
 资源化产品精细化深加工
 优化资源化产品结构
 拓展尾矿处理和家电拆解及综合利用业务

公司发展战略：继续保持在工业固废领域的领先优势，打造全产业链环保服务平台



东江环保股份有限公司
THANKS

DONGJIANGENVIRONMENTALCOMPANYLIMITED
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免责声明

此等资料由东江环保股份有限公司（“东江环保”）编制，其中内容并未经过独立查证。对于此
等资料中所发表或包含的信息或意见是否公平、准确、完整或正确，没有任何明确或隐含的声明

或保证，贵方亦不应对之加以依赖。此等资料并非拟提供有关东江环保财务或前景的完全或全面

分析，贵方亦不可依赖此等材料作为提供上述分析。东江环保或其各自的董事、高级管理人员、

员工、关联公司、顾问或代表，均不会对使用此材料中所发表或包含的任何信息或意见而发生的

任何损失，或以其他方式与之有关而发生的损失，承担任何责任。

此等资料中所发表或包含的任何信息可在无须发出任何通知的情况下而更改，而且概不保证其内
容的准确性。

此等资料仅供参考之用，不构成购买或认购证券的邀请或要约或其任何部分。
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